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Berufserfahrung
Senior B2B Sales Manager, Online Marketing GmbH (100 MA), Berlin, 01/2012 – heute
Online Marketing GmbH betreibt das Portal ABC.com, mit dem Maschinenbauunternehmen Neukunden online gewinnen können. Kernprodukt ist Lead-Generierung & Online Marketing. Fokus: Neukundenakquise

· Kontakt insbesondere mit Kunden im Bereich Maschinenbau. Ansprechpartner: Kaufmännischer Geschäftsführer, Leiter Marketing
· Charakteristika Vertrieb: Transaktional, Sales-Zyklus 2-8 Wochen, Umfang 5 Tsd.€ bis 500 Tsd.€ pro Vertrag und Jahr
· Zielerreichung 105-150% pro JahrGeboren 
am 11.11.1983 in Berlin 
Adresse
ABC-Str. 5a, 10999 Berlin

Tel.	+49 177- 111 11 11
Mail 	vor.nachname@email.com


· Betreuung Einführung Salesforce.com: Super-User und regelmäßiger Austausch mit externem Dienstleister
· Übernahme Reporting und internes Verbesserungswesen

Sabbatical (Reise durch Australien und Neuseeland), 10/2011 - 12/2011

B2B Sales Manager, CDEF GmbH & Co. KG (2.000 MA), München, 9/2008 - 09/2011
CDEF GmbH & Co. KG ist ein Anbieter von Informationsdienstleistungen in der Maschinenbau-Industrie. Kernprodukte sind Datenbanken-Zugriff, Neukunden-Adressen und Wettbewerber-Daten. Fokus: Neukundenakquise

· Kontakt insbesondere mit Kunden im Bereich Maschinenbau und Automobilzulieferer. Ansprechpartner: Leiter Marketing und Geschäftsführung
· Charakteristika Vertrieb: Lösungsverkauf, Sales-Zyklus 2-6 Monate, Umfang 50 Tsd.€ bis 150 Tsd. € pro Vertrag und Jahr
· 09/08-03/10: München: Ersatz für erkrankten Kollegen bis Wiederkehr. Fokus auf Automobilzulieferer, Steigerung Umsatz in 6 Monaten um 20%, Gewinnung von 3 kritischen Key-Account Kunden
· 04/10-09/11: Norddeutschland: Beförderung: Übernahme größter interner Vertriebsregion. Steigerung Ertrag in Region um 30% in 2 Jahren. Restrukturierung Kunden-Portfolio, Erhöhung Preisstruktur um 20%, Zielerreichung zwischen 95% und 115%

Arbeitssuchend 07/2008 - 08/2008

Junior Sales Manager, MEIER Maschinen AG (5.000 MA), Stuttgart, 9/2005 - 06/2008
Hersteller von Sondermaschinen mit dem Fokus auf Automobilindustrie. Fokus: Neukundenakquise und Bestandskundenbetreuung im Bereich Süddeutschland

Kontakt insbesondere mit Kunden im Bereich Elektronik und Elektrotechnik. Ansprechpartner: Technische Geschäftsführer
Charakteristika Vertrieb: Lösungsverkauf, Sales-Zyklus 3-9 Monate, Umfang 500 Tsd.€ bis 2 Mio.€ pro Vertrag und Jahr
Steigerung Umsatz in Region um 50% in 3 Jahren
Zielerreichung 100-120% pro Jahr
Verkäufer des Jahres: 2010, 2012


Ausbildung und Studium
Studium Betriebswirtschaftslehre, Universität Stuttgart, 09/2007 - 07/2010
Abschluss: Dipl.-Kfm. (Allgemeine BWL) mit Vertiefung in Marketing & Controlling; Diplomarbeit: „Wissensmanagement in der Produktion“

Praktika/Erfahrung während des Studiums, 01/1999 - 12/2004
Müller Consulting, München: Unternehmensberatung (3 M.)
Procter & Gamble, Frankfurt: Projektleitung e-Business (6 M.)
Fraunhofer Institut IPA, Stuttgart: Unternehmensberatung (3 J.)

Auszubildender, Müller Medien GmbH (100 MA), Berlin 09/1996 - 06/1999 
Rotation durch die Abteilungen, Fokus auf Vertrieb der Produkte Papierbedarf) an Industriekunden. Selbstständige Betreuung von ~30 Kunden
Abschluss mit Auszeichnung („Bester Abschluss der Region 2008“)

Sonstiges 
1995 – 2004	Freiwillige Feuerwehr Berlin: Ausbildungen zum
Gruppenführer, Leiter Jugendfeuerwehr (40 Ehrenamtliche), Ausbilder, Mitarbeit im Rettungsdienst, Veranstaltungsbetreuung
2004 – 2007	Mentor von 18-jährigen Schülern in Wirtschaftsprojekt
(Ziel: Förderung Unternehmensgründungen von Schülern/Studenten)
2008 – heute	Basketball Berlin e.V.: Fundraising, Mitgliederwerbung Vereinsleitung 
Interessen 	Jogging, Tauchen, Segeln, gutes Essen

Schulbildung
Kepler-Gymnasium Berlin, Abitur, 08/1988 – 06/1996

[bookmark: _GoBack]EDV Kenntnisse
Sehr gute Kenntnisse in relevanten Anwendungen und Technologien (MS Office, Salesforce.com, Datenbanken, HTML/CMS, Affiliate Marketing, WordPress, Social Media Marketing, SEO/SEM, Google AdWords)

Sprachkenntnisse
Deutsch – Muttersprache
Englisch – fließend


Berlin, 13. März 2018



[UNTERSCHRIFT EINFÜGEN]

Max Muster 
		Seite 2 von 2
		Seite 2 von 2
